
																																					

	
	 	TERMINALE			STMG		

																					
2	spécialités	communes	à	toutes	les	terminales	STMG		

-  Droit	et	Economie		
-  Sciences	de	Gestion	et	Numérique		

	
Et	au	choix	:	

-  Mercatique		
-  Gestion	et	Finance		
-  Ressources	Humaines	et	Communication	
-  Système	d’information	de	Gestion			



La	spécialité	Mercatique		(	Marketing)	

La	Mercatique		=	Ensemble	des	actions	d’une	entreprise	visant	à	:	

Etudier	et	influencer	les	comportements	des	consommateurs		

Objectifs	:				Vendre	les	produits	et	services	de	l’entreprise	
								Développer	l’image	de	marque			
								Satisfaire	le	client		



																			Le	programme	de	Mercatique		:	3	thèmes		

L’offre	de	l’entreprise	:													 Etude	des	produits,	des	marques	
Etude	du	consommateur		
Stratégie	de	fixation	de	prix			

La	distribution	de	
l’offre	:		

Les	différentes	formes	de	distribution	
(	boutique,	grande	surface,	Internet)	

La	communication	de	
l’offre	:	

Toutes	les	formes	de	publicité	pour	
mieux	vendre	les	produits			



Exemple	d’analyse	de	l’offre	:	Les	produits	de	la	marque	APPLE			



							L’épreuve		:	Le	Grand	Oral				20	minutes				

Présentation	de	deux	questions	travaillées	pendant	l’année	de	terminale		

Questions	choisies	par	l’étudiant	qui	s’appuient	sur	la	Mercatique	

				Exposé	sans	notes	d’une	des	questions	suivi	d’un	échange	avec	le	Jury			
	
	
	
Coefficient	14		

Exemple	:	«		Les	outils	digitaux	annoncent-ils	la	fin	de	la	communication	traditionnelle	»			

Ou								«	La	qualité	est-elle	forcément	synonyme	de	prix	élevé	»			



Après	un	Baccalauréat	STMG	Mercatique			

BTS			Management	Commercial	Opérationnel						

BTS			Négociation	Digitalisation	de	la		Relation	Client			

BTS		Commerce	International			

CPGE		Classe	Préparatoire	aux	écoles	de	commerce	(	réservée	aux		STMG	)	

DUT	Technique	de	Commercialisation		

	
Après	un	Bac	+	2			

	
Licences	et	Masters	professionnels		

Ecoles	de	Commerce	

Autres	Formations	post-bac		



																				Les	Débouchés		Métiers		

Métiers	de	la	banque	et	de	l’assurance			 Chargé	de	clientèle		

Métiers	du	commerce	et	de	la	
grande	distribution		

Chef	de	rayon	
Responsable	magasin			

Commercial	en	entreprise		
	
Vente	aux	professionnels		
Vente	aux	particuliers	

Webmarketeur			 Développer	une	relation	durable		
Avec	les	clients	d’un	site	Web	


